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Una Empresa Liderada Por Mujeres en Ecuador
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El objetivo de este proyecto es crear un plan de empresa que se basa en estudios de mercados sobre participantes 
potenciales, los clientes, y productos para desarrollar un producto de alta calidad usando recursos locales y 

habilidades que los mujeres del Azuay ya tienen. 

Mírame vivir.
Mírame esforzarse.

Mírame triunfar.

Morgan Brokaw (ECON/MGT), Joey Miceli (BME/ME), Alexis Moser (AREN), Holly Nguyen (CS)

Proceso de Diseño

Costo Total de Arranque: $140,000
Crowdfund Meta de Recurran: $10,000
• Utilice Kickstarter

Viabilidad Producto: Joyería

Módulos del Proceso de Creación de Empresas
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Marketing: 
• Video Promocional (Cuenta la historia de Mírame)
• El Sitio Web (Para prueba de concepto) 

Materiales:
tagua, spondylus, 

cristal, y plata

LA GENTE

• Tienda Ambrosia

• Escuela de Diseño 
(voluntarios de la 
Universided del 
Azuay)

• Cuenca Dispatch

• Abogado/contador

TRABAJO

• Puede contribuir 
tiempo y esfuerzo

ESPACIOS FÍSICOS

• CETAP-Lucy

• La casa

• Espacio de Hearts of 
Gold

EDUCACIÓN

• Educación de moda 
(Universidad del 
Azuay) 

• La mayoría - escuela 
primaria

• 33% - colego

• 15% - universidad

HABILIDADES

• Coser/tejer

• Convertir la lana en 
hilo

• Cocinar

• Vender fruta

• Pintar

• Informática

Mapa de Bienes

Factibilidad

Proceso de 
Diseño 

Centrado en 
Humanos

CONVENCIENCIA

¿Qué quieren los socios femeninos?

FACTIBILIDAD

¿Qué recursos están disponibles?

VIABILIDAD

¿Cómo se financiará esta empresa?

Las cuatro principales regiones 
del Ecuador para inspiración

Uniendo la cultura 
local y modernos 

diseños en la 
joyería de Mírame

La página principal del sitio web del Mírame

Zapatos
28%

Joyería
44%

Bufandas
22%

Bolsos
6%

Conveniencia 
de Producto 

Opcional

Objetivos
1. Evaluar recursos y capacidades de los 

potenciales socios comerciales.
2. Investigar ideas de productos potenciales 

de alta calidad. 
3. Investigación de métodos de 

financiación.  
1. Desarrollar una estructura de 

negocio. 

Los recursos que las mujeres tienen


